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Нед 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15 16 17 18 19 20 21 22 23 24 25 26 27 28 29 30 31 32 33 34 35 36 37 38 39 40 41 42 43 44 45 46 47 48 49 50 51 52

Э
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Календарный учебный график
Сентябрь
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Сводные данные

Курс 1 Курс 2
Итого

сем. 1 сем. 2 Всего сем. 3 сем. 4 Всего

Теоретическое обучение 18 16 34 16 16 50

Экзаменационные сессии 2 2 4 2 2 6

Учебная практика 2 2 4 4

Научно-исслед. работа 4 6 10 10

Производственная практика 4 4 4

Преддипломная практика 4 4 4

Подготовка к процедуре защиты и 
защита выпускной квалификационной 
работы

6 6 6

1

(6 

дн)

2

(12 

дн)

Каникулы 1 8 9 1 8

24 28

9 18

Нерабочие праздничные дни (не 
включая воскресенья)

1

(6 

дн)

1

(6 

дн)

1

(6 

дн)

52 104

Продолжительность обучения (не включая 
нерабочие праздничные дни и каникулы)

более 39 нед более 39 нед

 Итого 24 28 52



Индекс Наименование
Экза 
мен

Зачет
Зачет 
с оц.

КП КР
Экспер 
тное

По 
плану

Контакт 
часы

Ауд. СР
Интер  
часы

з.е. Лек Лаб Пр КРП
ГрКон

с
КБРМ Зачет СР

Экзам
ен

Конт 
роль

з.е. Лек Лаб Пр КРП
ГрКон

с
КБРМ Зачет СР

Экзам
ен

Конт 
роль

з.е. Лек Лаб Пр КРП
ГрКон

с
КБРМ Зачет СР

Экзам
ен

Конт 
роль

з.е. Лек Лаб Пр КРП
ГрКо

нс
КБРМ Зачет СР

Экзам
ен

Б1.О.01
Инновационные маркетинговые коммуникации в 
сфере потребительского рынка

1 5 180 69 63 84 12 5 18 36 3 3 84 9 27

Б1.О.02
Методология и методы исследований в сфере 
обращения 

1 5 180 69 63 84 12 5 18 36 3 3 84 9 27

Б1.О.03 Рекламный менеджмент на потребительском рынке 1 4 144 41 36 103 8 4 18 18 1 3 1 103

Б1.О.04
Информационные системы и технологии в торговом 
бизнесе 

1 3 108 41 36 67 8 3 18 18 1 3 1 67

Б1.О.05 Профессиональный иностранный язык 12 5 180 78 68 102 16 2 36 1 3 1 31 3 32 1 3 1 71

Б1.О.06 Организация экспертизы потребительских товаров 2 3 108 37 32 71 8 3 16 16 1 3 1 71

Б1.О.07
Стратегический маркетинг на потребительском 
рынке

2 2 5 180 65 57 88 12 5 16 32 2 3 3 88 9 27

Б1.О.08 Бизнес-проектирование коммерческой деятельности 2 5 180 63 57 90 12 5 16 32 3 3 90 9 27

35 1260 463 412 689 88 19 72 144 9 15 3 369 18 54 16 48 112 2 8 12 2 320 18 54

Б1.В.01
Стратегическое управление коммерческой 
деятельностью на потребительском рынке

1 1 5 180 53 45 100 8 5 18 18 2 3 3 100 9 27

Б1.В.02
Инновационный механизм в управлении 
коммерческой деятельностью

1 4 144 41 36 103 8 4 18 18 1 3 1 103

Б1.В.03 Инвестиции на рынке товаров и услуг 2 4 144 47 41 70 8 4 16 16 3 3 70 9 27

Б1.В.04
Региональные особенности коммерческой 
деятельности

2 3 108 37 32 71 8 3 16 16 1 3 1 71

Б1.В.05
Корпоративное управление коммерческих 
организаций

2 3 108 37 32 71 8 3 16 16 1 3 1 71

Б1.В.06 Консалтинг в сфере торговли 3 5 180 63 57 90 12 5 16 32 3 3 90 9 27

Б1.В.07
Проектирование товаропроводящих систем в 
торговле на основании логистики

3 3 6 216 81 73 108 16 6 32 32 2 3 3 108 9 27

Б1.В.08 Международный бизнес 3 4 144 63 57 54 12 4 16 32 3 3 54 9 27

Б1.В.ДВ.01 Дисциплины (модули) по выбору 1 (ДВ.1) 3 3 108 37 32 71 8 3 16 16 1 3 1 71

Б1.В.ДВ.01.01 Теория сетевой экономики 3 3 108 37 32 71 8 3 16 16 1 3 1 71

Б1.В.ДВ.01.02
Инновационно-информационные технологии в 
сфере коммерции

3 3 108 37 32 71 8 3 16 16 1 3 1 71

Б1.В.ДВ.02 Дисциплины (модули) по выбору 2 (ДВ.2) 3 3 108 37 32 71 8 3 16 16 1 3 1 71

Б1.В.ДВ.02.01 Планирование и прогнозирование в условиях рынка 3 3 108 37 32 71 8 3 16 16 1 3 1 71

Б1.В.ДВ.02.02 Конкурентная политика  коммерческих организаций 3 3 108 37 32 71 8 3 16 16 1 3 1 71

Б1.В.ДВ.03 Дисциплины (модули) по выбору 3 (ДВ.3) 3 3 108 37 32 71 8 3 16 16 1 3 1 71

Б1.В.ДВ.03.01 Оценка бизнеса 3 3 108 37 32 71 8 3 16 16 1 3 1 71

Б1.В.ДВ.03.02
Административно-правовые основы взаимодействия 
государства и бизнеса

3 3 108 37 32 71 8 3 16 16 1 3 1 71

43 1548 533 469 880 104 9 36 36 2 4 6 1 203 9 27 10 48 48 5 9 2 212 9 27 24 112 144 2 12 18 3 465 27 81

78 2808 996 881 1569 192 28 108 180 2 13 21 4 572 27 81 26 96 160 2 13 21 4 532 27 81 24 112 144 2 12 18 3 465 27 81

Б2.О.01(У) Учебная практика, ознакомительная 1 3 108 40 40 68 3 40 68

Б2.О.02(У)
Учебная практика, научно-исследовательская 
работа(получение первичных навыков научно-
исследовательской работы)

2 3 108 40 40 68 3 40 68

Б2.О.03(Н)
Производственная практика, научно-
исследовательская работа

34 15 540 200 200 340 6 80 136 9 120 204

Б2.О.04(П)
Производственная практика, торгово-
технологическая 

4 6 216 80 80 136 6 80 136

Б2.О.05(Пд) Производственная практика, преддипломная 4 6 216 80 80 136 6 80 136

33 1188 440 440 748 3 40 68 3 40 68 6 80 136 21 280 476

33 1188 440 440 748 3 40 68 3 40 68 6 80 136 21 280 476

Б3.01
Подготовка к процедуре защиты и защита 
выпускной квалификационной работы

9 324 25 25 299 9 25 299

9 324 25 25 299 9 25 299

9 324 25 25 299 9 25 299

ФТД.01
Деловая этика и культура коммерческой 
деятельности

1 1 36 21 16 15 4 1 8 8 1 3 1 15

ФТД.02
Ведение деловых переговоров и коммерческая 
кофликтология

2 1 36 21 16 15 4 1 8 8 1 3 1 15

2 72 36 32 36 8 1 8 8 1 1 18 1 8 8 1 1 18

2 72 36 32 36 8 1 8 8 1 1 18 1 8 8 1 1 18

Сем. 2 Сем. 3 Сем. 4

Блок 1.Дисциплины (модули) 

- - Форма контроля з.е.

Обязательная часть 

Итого акад.часов
Курс 1 Курс 2

Сем. 1

Часть, формируемая участниками образовательных отношений 

Блок 2.Практика 

Обязательная часть 

Практическая подотовка 

Блок 3.Государственная итоговая аттестация 

 

ФТД.Факультативы 

 



Наименование Формируемые компетенции

Дисциплины (модули) УК-1; УК-2; УК-3; УК-4; УК-5; УК-6; ОПК-1; ОПК-2; ОПК-3; ОПК-4; ОПК-5; ПК-1; ПК-2; ПК-3; ПК-4; ПК-5; ПК-6

Обязательная часть УК-1; УК-4; УК-5; ОПК-1; ОПК-2; ОПК-3; ОПК-4; ОПК-5; ПК-2; ПК-4; ПК-5; ПК-6

Инновационные маркетинговые коммуникации в сфере потребительского рынка ОПК-2; ПК-2

Методология и методы исследований в сфере обращения УК-5; ОПК-3

Рекламный менеджмент на потребительском рынке ОПК-1; ПК-6

Информационные системы и технологии в торговом бизнесе ОПК-5; ПК-2

Профессиональный иностранный язык УК-4

Организация экспертизы потребительских товаров УК-1; ПК-2

Стратегический маркетинг на потребительском рынке УК-1; ОПК-2; ОПК-4

Бизнес-проектирование коммерческой деятельности ПК-4; ПК-5

Часть, формируемая участниками образовательных отношений УК-1; УК-2; УК-3; УК-5; УК-6; ПК-1; ПК-2; ПК-3; ПК-4; ПК-5; ПК-6

Стратегическое управление коммерческой деятельностью на потребительском рынке УК-2; ПК-3

Инновационный механизм в управлении коммерческой деятельностью УК-2; ПК-3

Инвестиции на рынке товаров и услуг ПК-2; ПК-4

Региональные особенности коммерческой деятельности УК-5; ПК-1; ПК-4

Корпоративное управление коммерческих организаций УК-3; ПК-3

Консалтинг в сфере торговли УК-3; ПК-6

Проектирование товаропроводящих систем в торговле на основании логистики УК-2; ПК-6

Международный бизнес ПК-1; ПК-4
Дисциплины (модули) по выбору 1 (ДВ.1) ПК-2

Б1.В.ДВ.01.01 Теория сетевой экономики ПК-2
Б1.В.ДВ.01.02 Инновационно-информационные технологии в сфере коммерции ПК-2

Дисциплины (модули) по выбору 2 (ДВ.2) УК-1; ПК-4
Б1.В.ДВ.02.01 Планирование и прогнозирование в условиях рынка УК-1; ПК-4
Б1.В.ДВ.02.02 Конкурентная политика  коммерческих организаций ПК-4; ПК-5

Дисциплины (модули) по выбору 3 (ДВ.3) УК-6; ПК-4
Б1.В.ДВ.03.01 Оценка бизнеса ПК-4; ПК-5

Б1.В.ДВ.03.02 Административно-правовые основы взаимодействия государства и бизнеса УК-6; ПК-4

Практика УК-1; ОПК-1; ОПК-2; ОПК-3; ОПК-4; ОПК-5; ПК-1; ПК-2; ПК-3; ПК-4; ПК-5; ПК-6

Обязательная часть УК-1; ОПК-1; ОПК-2; ОПК-3; ОПК-4; ОПК-5; ПК-1; ПК-2; ПК-3; ПК-4; ПК-5; ПК-6

Учебная практика, ознакомительная ОПК-1; ОПК-5

Учебная практика, научно-исследовательская работа(получение первичных навыков 
научно-исследовательской работы)

УК-1; ОПК-1; ОПК-3

Производственная практика, научно-исследовательская работа ОПК-3; ПК-2; ПК-4; ПК-5; ПК-6

Производственная практика, торгово-технологическая ОПК-2; ОПК-4; ПК-1; ПК-2; ПК-3

Производственная практика, преддипломная ПК-1; ПК-2; ПК-3; ПК-5

Государственная итоговая аттестация УК-1; УК-2; УК-3; УК-4; УК-5; УК-6; ОПК-1; ОПК-2; ОПК-3; ОПК-4; ОПК-5; ПК-1; ПК-2; ПК-3; ПК-4; ПК-5; ПК-6

Подготовка к процедуре защиты и защита выпускной квалификационной работы УК-1; УК-2; УК-3; УК-4; УК-5; УК-6; ОПК-1; ОПК-2; ОПК-3; ОПК-4; ОПК-5; ПК-1; ПК-2; ПК-3; ПК-4; ПК-5; ПК-6

Факультативы УК-4

Деловая этика и культура коммерческой деятельности УК-4

Ведение деловых переговоров и коммерческая кофликтология УК-4

Индекс

Б1

Б1.О

Б1.О.01

Б1.О.02

Б1.О.03

Б1.О.04

Б1.О.05

Б1.О.06

Б1.О.07

Б1.О.08

Б1.В

Б1.В.01

Б1.В.02

Б1.В.03

Б1.В.04

Б1.В.05

Б1.В.06

Б1.В.07

Б1.В.08

Б1.В.ДВ.01

Б1.В.ДВ.02

Б1.В.ДВ.03

Б2

Б2.О

Б2.О.01(У)

Б2.О.02(У)

Б2.О.03(Н)

Б3.01

ФТД

ФТД.01

ФТД.02

Б2.О.04(П)

Б2.О.05(Пд)

Б3



Мин. Макс. Факт

Итого (с факультативами) 82 124 122 62 32 30 60 30 30

Итого по ОП (без факультативов) 82 122 120 60 31 29 60 30 30

Б1 Дисциплины (модули) 45% 55% 20.9% 60 80 78 54 28 26 24 24

Б1.О Обязательная часть 35 35 35 19 16

Б1.В
Часть, формируемая участниками 
образовательных отношений

48 43 19 9 10 24 24

Б2 Практика 100% 0% 0% 16 33 33 6 3 3 27 6 21

Б2.О Обязательная часть 33 33 6 3 3 27 6 21

Б2.В
Часть, формируемая участниками 
образовательных отношений блока Б2

6

Б3 Государственная итоговая аттестация 6 9 9 9 9

ФТД Факультативы 2 2 2 1 1

Итого Курс 1

Всего Сем 1 Сем 2

Курс 2

Всего Сем 3 Сем 4Баз.% Вар.%
ДВ(от 

Вар.)%
з.е.

Процент ... занятий от аудиторных
 лекционных 35.87%

 в интерактивной форме 21.7%

Объём обязательной части от общего объёма программы 56.7%

Учебная нагрузка (акад.час/нед)

ОП, факультативы (в период ТО) 51.2 - 52 54 - 47.3

ОП, факультативы (в период экз. сессий) 54 - 54 54 - 54

Контактная работа 18.3 - 18.3 18.5 - 18.2

Аудиторная нагрузка 16 - 16 16 - 16

Обязательные формы контроля

  ЭКЗАМЕНЫ (Экз) 6 3 3 3 3

  ЗАЧЕТЫ (За) 5 2 3 3 3

  ЗАЧЕТЫ С ОЦЕНКОЙ (ЗаО) 3 2 1

  КУРСОВЫЕ РАБОТЫ (КР) 2 1 1 1 1


